
Ejes profesionales: 
Industria editorial digital. Gestora editorial. 
Creación, distribución y comercialización 
de contenidos digitales. Autora. Docente.

Elena Bazán



Contenidos digitales: 
un negocio en sí mismo
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Catálogo, comercialización y consumo digitales



¿Cómo consumen contenidos
editoriales?
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¿Cómo producen contenidos
editoriales?
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¿Cómo esperan que 
su audiencia consuma 

sus contenidos editoriales?
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Los contenidos digitales son una
estrategia editorial y un negocio

en sí mismo. 
Requieren de su propia cadena

de producción, equipos y
conocimiento especializados.



Catálogo
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Contenidos digitales: 
un negocio en sí mismo



 Formatos digitales:
electrónicos y sonoros
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“Informe Bookwire 2024”, Bookwire.

Evolución del catálogo de ebooks y
audiolibros en español
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Digitalización del catálogo

Producción de un 
catálogo digital
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Digitalización del catálogo

Producción del catálogo

Catálogos multiformato o
exclusivos de formato.
Novedades y fondo.
Formatos y archivos.
Producción: considera lanzamientos
simultáneos o independientes.
Derechos por formatos.



Comercialización
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Contenidos digitales: 
un negocio en sí mismo



EL NEGOCIO DIGITAL

Formato de tu
publicación
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Formato de tu publicación

EL NEGOCIO DIGITAL

Comercialización MonetizaciónDistribución
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¿En dónde encontrarán mi
contenido?

¿Cómo lo consumirán?
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¿En dónde encontrarán mi
contenido?

¿Cómo lo consumirán?
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¿En dónde encontrarán mi
contenido? Distribución
¿Cómo lo consumirán?
Comercialización
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Comercialización
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Contenidos digitales: 
un negocio en sí mismo
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Comercialización es la estrategia de cómo
poner a la venta el producto, cómo lograr

que llegue a una audiencia, de qué manera
lo consumirá esta y cómo será la

remuneración de ese consumo digital.
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Comercialización 
del catálogo

Derechos: territorios, lengua, modelos de
negocio y restricciones.
Lanzamiento simultáneo.
Análisis de mercado: precios y oferta de
contenidos.
Comunicación de las publicaciones. 
Alcance en los canales: visibilidad, promociones,
destacados.
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Modelos de negocio

Venta unitaria 
(down to own)

Streaming
Flat-suscription

Tipos de licencias

Bibliotecas
digitales

Suscripción

Suscripción por créditos, 
por títulos, por tiempo, 

pago por uso (PPU) 
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“Informe Bookwire 2024”, Bookwire.

Análisis específico de las ventas de ebooks y audiolibros en los mercados en español



Consumo
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Contenidos digitales: 
un negocio en sí mismo



Adquisición AudienciasCanales
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¿Por qué un editor debe
distinguir entre canales?

¿Es necesaria su experiencia 
de consumo?
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LECTORES,
AUDIENCIAS

Las audiencias cambian constantemente.

Nuevos hábitos de consumo digitales: 

postpandemia,

inmediatez,

propiedad vs uso, 

cultura vs entretenimiento.

Clubes de lectura e influyentes del libro.

Consumidor multiformato y multicanal. 

El rápido desarrollo de plataformas para

formatos digitales y de modelos de negocios

para captar y fidelizar a las audiencias.

Elevada exigencia de calidad del contenido

sonoro.
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Comencemos a cuestionarnos
otras posibilidades en la
industria editorial y para

nuestros catálogos. 
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Casos de estudio 



Casos de estudio 
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Los contenidos digitales son una
estrategia editorial y un negocio

en sí mismo. 
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“For the Record”, Spotify, 14 de octubre de 2024.

Territorios. 
Catálogo.
Implementación.
Modelo de negocio.
Tipo de consumo. 
Audiencia.
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Los contenidos digitales
requieren de su propia cadena

de producción, equipos y
conocimiento especializados.
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Catálogo,
comercialización y
consumo digitales son
especialidades en 
la industria editorial, 
y una oportunidad.
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linkedin.com/in/elenabazan/
elena@audiolibre.pub
IG: @elenabazan_

¡Gracias!




